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bauelemente bau im Gesprach mit Jonas Herr, Herr GmbH & Co. KG

~Spart Zeit und
reduziert Fehler"

Jonas Herr: , Ein Angebot zu erstellen ist jetzt viel einfacher als friiher!"
Foto: Warema

Die Verkniipfung von myWarema mit Klaes erlaubt das Konfigu-
rieren und Bestellen von Sonnenschutzprodukten direkt aus der
Fensterbausoftware heraus. Jonas Herr von der Herr GmbH &
Co. KG im hessischen Herborn arbeitet seit eineinhalb Jahren mit
dieser Losung. Das Unternehmen produziert mit 25 Mitarbeiten-
den Kunststoff-Fenster und -haustiiren und setzt hiufig Sonnen-
schutzprodukte ein. Wie sind seine Erfahrungen?

Herr Herr, wie lduft bei lhnen im Betrieb die Erstellung eines An-
gebotes ab?
Viel einfacher als friilher! Beim Erfassen einer Fenster-Position in
Klaes komme ich {iber den Meniipunkt ,Artikel hinzufiigen” direkt
zu myWarema. Dort kann ich beispielsweise einen zum Fenster zu-
gehorigen Rollladen konfigurieren. Der Konfigurator schrankt die
Auswahl auf die konstruktiv sinnvollen Spezifikationen ein, dadurch
geht das Ganze sehr schnell. Die  «.
technische Machbarkeit ist dabei
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Wie geht es weiter, nachdem Sie den Rollladen in myWarema kon-

figuriert haben?
Mit einem Klick ibernehme ich das Produkt samt Bild und Beschrei-
bung in mein Angebot. Bei Bedarf kann ich Warema-Produkte auch
als separate Position anlegen. Der angezeigte Einkaufspreis ist je-
derzeit aktuell und kann entsprechend mit unserem Aufschlag ver-
sehen werden. Meine individuellen Einkaufskonditionen sind im
System hinterlegt und werden automatisch beriicksichtigt.

Wenn es zum Auftrag kommt, wie gestaltet sich der Bestellvor-
gang?
Auch das ist denkbar simpel. Ich (ibernehme in Klaes das Angebot
als Auftrag und lege mit einem Rechtsklick eine ,Warema Bestel-
lung” an. Hier sind alle Positionen des Auftrags aufgefiihrt und ich
kann gegebenenfalls noch Ergdnzungen vornehmen. Die eigentliche
Bestellung ist dann nur noch ein Mausklick.

Wie haben Sie im Vergleich dazu zuvor gearbeitet?
Bisher haben wir die Spezifikationen und Preise aus Katalogen und
Preislisten herausgesucht, fiir das Angebot aufbereitet und spater in
einem separaten Vorgang bei Warema bestellt. Da bei uns fast jeder
Auftrag Rollldden, Raffstoren oder andere Sonnenschutzprodukte
enthdlt, war das recht zeitaufwendig und manchmal auch fehler-
behaftet. Jetzt erledigen wir das fehlerfrei in einem Drittel der Zeit!

Gibt es weitere Vorteile der neuen Lésung?
Hier ist auf jeden Fall das Thema ,Stammdaten” zu nennen. Die
mussten wir frilher selbst anlegen und pflegen. Das kostete nicht
nur Zeit, sondern war auch fehleranféllig. Durch die neue L&sung
stehen uns jetzt jederzeit aktuelle Produktdaten zur Verfiigung.

Ihr Fazit zum Schluss?
Die Integration von myWarema in Klaes ermdglicht uns einen durch-
gangigen digitalen Workflow - besser geht es nicht! M

Herr Herr, wir danken Ihnen fiir das Gespréch!
www.warema.de
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